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Zabezpieczenie
umowy kluczem
do odzyskania zaptaty
za wystawiong fakture

Kazdy przedsiebiorca, bez wzgledu na branze | zakres prowadzonej dziatalnosci
doskonale zdaje sobie sprawe z zagrozen mogacych wyniknqc z braku otrzymania
zaptaty za wykonane ustugi. Zmorq wielu firm sq obecnie zatory ptatnicze, ktorym

muszq stawic czota. Powyzsze problemy w znacznej mierze wptywajq na poziom wy-
ptacalnosci i ptynnosci przedsiebiorcy, co znajduje swoje odzwierciedlenie w coraz
to gorszej kondycji finansowej prowadzonego biznesu. Zatory ptatnicze sq poczqtkiem
narastajgcych problemow mimo tego, ze doszto do nich z winy innego podmiotu.

Aby zmniejszy¢ ryzyko prowadzonej dziatalnosci bizne-
sowej oraz skutecznie dochodzi¢ nalezno$ci od swoich
kontrahentéw, nalezy zastanowi¢ sie¢ nad mozliwo$cia-
mi prawnymi, ktdre przynajmniej w cze$ci powinny za-
bezpieczy¢ interes majatkowy przedsiebiorcy. Zabezpie-
czenia kontraktéw handlowych w postaci dodatkowych
klauzul czy zastrzezen umownych sg stosowane we wszel-
kich typach uméw. W gtéwnej mierze ograniczaja sie jed-
nak do zastrzezenia kary umownej na wypadek niewyko-
nania lub nienalezytego wykonania zobowigzania. Kara
umowna nie stanowi jednak remedium na nierzetelnych
platnikéw, poniewaz nie dotyczy spelnienia obowigzkéw
o charakterze pieni¢znym. Wielu przedsiebiorcéw nie
jest $wiadomych, ze istniejg takze inne formy zabezpie-
czenia kontraktéw handlowych, co w nastepstwie powin-
no przetozy¢ sie na bezpieczenistwo oraz pewnos¢ obro-
tu gospodarczego. Nie bez znaczenia jest tez dodatkowy
skutek wielu klauzul zabezpieczajacych platnosé, ktory
przejawia sie¢ w polepszeniu sytuacji firmy i zwigkszeniu
szansy na zaptate w przypadku upadlosci kontrahenta.

Zabezpieczenie umowy handlowej moze nastapi¢ zarow-
no na etapie nawigzania wspolpracy, czyli podczas usta-

lania warunkéw umowy, jak réwniez juz w toku jej rea-
lizacji. Wszystko odbywa si¢ za zgoda stron, ktore moga
podja¢ negocjacje zmierzajace do ustalenia lub zmiany
warunkow wspotpracy.

Skupiajac si¢ na przewidzianych prawnie formach usta-
lenia zabezpieczenia w umowie nalezy przypomniec,
ze pierwszym krokiem do ograniczenia ryzyka bizneso-
wego jest podjecie dziatan weryfikujacych kontrahenta
pod wzgledem organizacji i prowadzenia dziatalno$ci
gospodarczej. Po pierwsze, nalezy ustali¢ z jaka forma
organizacyjno-prawng po stronie kontrahenta mamy
do czynienia oraz uzyska¢ podstawowe informacje na
jego temat. Chodzi tu miedzy innymi o uzyskanie infor-
macji zawartych w publicznych rejestrach i ewidencjach
takich, jak KRS czy CEIDG, o przejrzenie akt rejestro-
wych (dotyczy spotek prawa handlowego) lub skorzy-
stanie z danych jednego z biur informacji gospodarczej.
Ponadto praktycznym rozwigzaniem jest zwrdcenie si¢
do kontrahenta z prosbg o przedlozenie zaswiadczenia
z Urzedu Skarbowego 1 Zakladu Ubezpieczen
Spolecznych o niezaleganiu z platnosciami naleznosci
publicznoprawnych.

Ciekawa forma zabezpieczenia jest blokada $rodkéw na ra-
chunku bankowym kontrahenta. Partner handlowy przez za-
warcie umowy z bankiem moze ustanowi¢ na swoim rachun-
ku bankowym blokade $rodkéw do okreslonej wysokosci
i upowazni¢ nas do dysponowania nimi w drodze stosowne-
go pelnomocnictwa. Jezeli spelnig si¢ przewidziane przestan-
ki w umowie, zgodnie z ktdra jako beneficjenci ,,zamrozo-
nych” $rodkéw bedziemy mogli nimi dysponowac, wowczas
po ztozeniu dyspozycji przelewu, bank przekaze okreslong
kwote na wskazany przez nas rachunek bankowy.

Praktyczng forma zabezpieczenia si¢ przed nierzetelnymi
kontrahentami jest takze zlozenie stosownego o$wiadczenia
w trybie art. 777 pkt pkt 4) 1 5) kodeksu postepowania cywil-
nego, w tresci ktdérego strona dobrowolnie decyduje sie pod-
da¢ przymusowej egzekucji w razie braku zaplaty w ramach
konkretnej umowy. Takie oswiadczenie winno zosta¢ ztozo-
ne wylacznie w formie aktu notarialnego, co w razie braku
zapfaty i spelnienia si¢ okreslonych przez strony przestanek
pozwoli wystapi¢ do sadu o nadanie klauzuli wykonalnosci
na akt notarialny. W nastepstwie tego pomijamy etap poste-
powania sadowego dotyczacego dochodzenia naleznosci.

Zainteresowal sie¢ warto roéwniez wprowadzeniem
do umowy klauzuli zastrzezenia wlasnosci towaru. Za-
warcie takiej klauzuli w umowie sprzedazy miedzy kon-
trahentami powoduje przejscie prawa wlasnosci zakupio-
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nej rzeczy na kupujacego dopiero po zaplacie przez niego
calosci ceny. Natomiast w razie braku zaplaty w terminie,
sprzedajacy ma prawo zada¢ niezwlocznego wydania
mu przedmiotu sprzedazy. Co wazne, stosujac klauzule
zastrzezenia wlasnoéci towaru warto zastosowaé forme
tzw. daty pewnej, a wiec daty potwierdzonej np. przez no-
tariusza wskutek czego bedziemy mogli skutecznie powo-
tywac si¢ na zastrzezenie wiasnosci rzeczy przed innymi
wierzycielami naszego kontrahenta.

Rozwigzaniem pozwalajacym na zabezpieczenie naszych
interesOw przez sad jest tzw. postepowanie zabezpieczaja-
ce, wszczynane tuz przed skierowaniem pozwu o zaplate
lub w trakcie sprawy sadowej. Takie zabezpieczenie po-
zwala na ,zamrozenie” aktywow kontrahenta (diuzni-
ka) do czasu zakonczenia procesu sagdowego i wszczecia
przez nas egzekucji. Jesli rzeczywiscie istnieje obawa,
ze brak takiego zabezpieczenia spowoduje, Ze po wygra-
niu procesu dluznik nie bedzie wyptacalny, jest to ruch
zalecany dla kazdego przedsiebiorcy.

Coraz powszechniejszym zjawiskiem jest rowniez korzy-
stanie przez wiele firm z mozliwosci uzyskania rekom-
pensaty za koszty windykacji w kwocie réwnej 40 euro,
co wynika z ustawy z dnia 8 marca 2013 roku o termi-
nach zaplaty w transakcjach handlowych. Ten ustawowy
»bat” na kontrahentéw regulujacych swoje zadluzenia
po terminie pozwala na dochodzenie od kazdej zawar-
tej miedzy stronami transakcji handlowej kwoty réwnej
40 euro. Jest to rekompensata za koszty windykacji po
stronie przedsigbiorcy, ktéry nie musiat ich nawet fak-
tycznie ponie$¢. Samo zasygnalizowanie dtuznikowi za-
miaru skorzystania z tego rozwigzania powoduje czgsto,
ze zaplata za wystawiona fakture zostaje dokonana.

Podsumowujac, nalezy pamietaé, ze odpowiednie zabezpie-
czenie kontraktu, pozwoli na wzmocnienie gwarancji spet-
nienia $wiadczenia, zapewni ochrone oraz zminimalizuje
ryzyko powstania zatoru platniczego. Co istotne, zabezpie-
czenie przedsigbiorcy przed brakiem zaplaty od kontrahen-
ta powinno zmierza¢ do sprawnego i szybkiego odzyskania
zalegtych naleznosci. Jednym z wazniejszych czynnikéw
w prowadzeniu firmy jest zdolnos$¢ do realizacji zobowia-
zan biezacych i krotkoterminowych, ktére s nieodtgcznym
elementem dziatalno$ci. W zwiazku z tym, dokonujac sto-
sownego zabezpieczenia naszych naleznosci wynikajacych
z realizacji umowy handlowej, mozemy liczy¢, ze zabez-
pieczenie bedzie stanowilo dodatkowy bodziec dla kontra-
henta do terminowego wykonania umowy oraz skuteczne
narzedzie do egzekwowania naleznej zaptaty.n
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